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FINANZAS Y MERCADOS

POR VICENTE VERA V.

El ecosistema FinTech del pais
suma nuevos inversionistas. La
compania de crowdfunding Red-
Capital concreté un aumento de
capital de USS 2 millones que fue
liderada por el fondo de inversion
chileno-americano HCS Capital,
que ya habia invertidoen 2019. En
estaoportunidad también se sumé
la firma chilena Quest Capital.

Elgerente de inversionesde Quest
Capital, Arturo Gana, explicé a DF
que la idea es generar una alianza
“con el fin de potenciar ambas
compariias, mirando con optimismo
la pronta apertura de oficinas en
Colombia”.

Mientras, el gerente general de
RedCapital, Gustavo Anania, dice
que al ser una administradora de
fondos “nos permite tener un partner
que nos apoye con financiamiento
para el crecimiento que tenemos y
los desafios” de la FinTech.

Los fondos serdn utilizados para
potenciar el crecimiento de RedCa-
pital, ya que ademds de entregar
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financiados crecieron en 142%
respecto a 2020.

Agregd que actualmente se ob-
serva una demanda diferente de
capital por parte de las PYME. “En
suminuto, el financiamiento que se
buscaba era para ‘aguantar el cha-
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parrén’ porque lo que se queria era
financiamiento para reprogramar las
deudasy poder aguantarel cierre del
negocio estando sin ingresos. Hoy
en cambio hay mucha demanda por
capital de trabajo porque se estan
reactivando los servicios”, relatd.

RedCapital arrancé en el mercado
de crowdfunding hace cinco anosy
ha concretado mds de 10.000 opera—
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por mds de USS 250 millones.
Solo el afio pasado la plataforma

liquidez, se mejorara la plataforma
y el servicio en el mercado chile-
no, peruano y proximamente el
colombiano.

En este ultimo pais estan termi-
nando de contratar a las personas
que apoyaran el negocio.

Las metas son altas en Colom-
bia. “Queremos estar el proximo
ano sobre los USS 5 millones de
financiamiento al mes”, proyecto
Anania.

Respecto a los préximos planes,
una de las opciones es ingresar a
Brasil 0 México como un cuarto
mercado. Ademads, ahora estan
desarrollando financiamiento a
exportaciones a Estados Unidos.

Los nimeros del negocio
Sobre el negocio general de la

FinTech, Anania resaltd que durante

el primer semestre los montos
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financié mas de USS 70 millones
en préstamos a empresas de Pertl
yChile.

Actualmente, cuenta con més de
20 mil inversionistas inscritos yde
acuerdo a cifras dadas por RedCapi-
tal, ha entregado una rentabilidad
promedio a los inversionistas de
10,6% anual. Durante el Gltimo
tiempo, los indices de incobrabilidad
han sido menores al 1%.

En Perti, comenzaron su des—
embarco en 2019 y este afio han
crecido mas de 500% respecto al
afio pasadoy estan financiado mas
de US$ 3,5 millones al mes. Esperan
terminar sobre los USS$ 35 millones
en financiamiento en el vecino pais
durante 2021.
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Banco Santander Chile sella alianza con
Cornershop para potenciar Superdigital

Santander Chile dio inicio a la temporada
de presentaciones de resultados al cierre del
segundo trimestre. La compania presentd
importante crecimiento en el nimerode sus
clientes: a junio superaronlos 3,8 millones,
aumentando 13% respecto a 2020.

Latarjeta de prepago Superdigital ha cre-
cido 158% en cuanto a niimero de clientes,
llegando a los 182 mil usuarios. Se detallo
en la presentacion que el banco sello una
alianza con Cornershop para potenciar el
prepago ya que a través de este medio los
“shoppers” delaApp pueden recibir sus pagos.

En cuanto a Getnet, se expuso que desde su
lanzamiento en marzo a la fecha el negocio

M Getnet, uno de los nuevos
negocios de la entidad,
contribuyé con $ 1.000
millones en tarifas.

ha significado una contribucién de $ 1.000
millones en tarifas al banco.

El CFO de la firma, Emiliano Muratore,
afirmé “nuestra ambicién en este mer-
cado es alta, esperamos seguir creciendo
y definitivamente ser uno de los actores
relevantes en ese mercado”.

La compaiiia ha vendido mas de 28 mil

terminales de ventasy el 99% corresponde
a PYME. Ante las expectativas del ingreso
de Bci a esta industria, Muratore resalto
que “tenemos algun tipo de ventaja de ser
primeros y acrecer mas rapido. Esperamos
ser uno de los lideres”.

Santander detalld que estan en un pro-
ceso de transformacion digital de su red de
sucursales y que estd en evaluacion algunas
dependencias que podrian cerrar de acuerdo
a la evolucién de la crisis sanitaria. “Lo
que esta claro es que las cosas serdn mas
eficientesy se bajaron los metros cuadrados
y no necesariamente el nimero de sucur-
sales”, indicaron.
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